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16 maggio 2001, ore 11.00 

Facoltà di Ingegneria, aula 2-9

Viale Risorgimento, 2 - Bologna 
In collaborazione con

presenta

Moltiplicare la ricchezza
l’evoluzione di una startup ad 

un anno dall’avvio
Venture Capital, Incubator, Consulenza : 

dove siamo oggi ?

Il Caso Mecmarket, emarket per le imprese 
meccaniche

Interventi di:

Andrea Rossi, Intervaluenet
Marco Airoldi, Angel Ventures

Andrea Martinez, Intervaluenet 
Carlo Baffè, Intervaluenet

Prof. Maurelio Boari
Dipartimento di elettronica, 

informatica e sistemistica (DEIS)
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• Introduzione all’incontro – Andrea Rossi, Intervaluenet (5 min)
• Un anno di Venture Capital – cosa è cambiato (nel bene e nel male) – Marco Airoldi, 

Angel Ventures (20 min)
• Intervaluenet, un anno dopo – Andrea Rossi (15 minuti) 
• Il Lancio di una Newco per il B2B : MecMarket

• Come è nato, quali servizi, quali partner – Andrea Martinez, Intervaluenet (20 min)
• La soluzione tecnologica – Carlo Baffè, Intervaluenet (30 min)

• D&R

Agenda
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Un anno fa, più o meno in questi stessi luoghi
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Un anno Intervaluenet

Aprile 2000Aprile 2000
Incubatore senza portafoglio

Cosa

Capital Gain su iniziative avviate

Ricavi

10 persone, senior

Team

Giugno 2000Giugno 2000
• Parte progetto MecMarket, fase 1
• Business Consultancy

• Capital Gain su iniziative avviate
• Ricavi da consulenza strategica

20 persone, senior 
e junior

Settembre 2000Settembre 2000
• Parte progetto MecMarket, 

tecnologico
• Digital Solution Provider

• Ricavi da consulenza e progetti 
tecnologici

30 persone, 50% 
business, 50% 
technology 

Ottobre-Dicembre 2000Ottobre-Dicembre 2000
• Acquisizioni in società prodotto 

(Cast, Alya, eMinds, Gate2000)
• Non solo e-consultancy

• Ricavi da consulenza e progetti 
tecnologici

40 persone Ivn, 70 
a livello di gruppo

Gennaio-aprile 2001Gennaio-aprile 2001
• Consulenza Strategica e IT
• Alya diventa sw dev Factory
• L’incubazione come selezione di 

idee&team innovativi per le 
grosse aziende italiane

• Ricavi da consulenza strategica e 
IT

40 persone Ivn, 80 
a livello di gruppo
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Cosa abbiamo imparato – feeling sparsi

• Il DNA aziendale è nel DNA delle persone, e il DNA si cambia nel tempo
• Copia le idea, inventa il tuo dream-team è provocazione : l’idea vale Zero !
• Mettiti nei panni dell’utente finale, pensa semplice
• Lo (s)boom ha fatto bene, il cambiamento digitale è ineluttabile, Internet era 

l’antipasto, wireless il completamento
• La cultura si cambia negli anni, i profitti vanno fatti nel breve
• Disintermediare ? Non dimentichiamo il valore “tacito” del contatto umano
• I servizi che funzionano sono (sotto sotto) piacevoli 
• Le aziende cercano partner che aiutino a fare $ è facilita la convergenza
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Il gruppo Intervaluenet

30% è 51% 51%

51% 20%

Intervaluenet Spa 2000
• 5 mld , in utile
• 40 persone

Gruppo Intervaluenet 2000
• 15 mld
• 80 persone


